
CATALUNYA Diario del Puerto.com10/ Jueves, 22 de octubre de 2015

DP  BARCELONA

El Puerto de Barcelona promo-
cionará sus servicios para pro-
ductos hortofrutícolas en Fruit
Attraction 2015, la feria del sec-
tor de frutas y hortalizas que se
celebra en Madrid del 28 al 30 de
octubre. La delegación del encla-
ve estará integrada por la direc-
tora comercial, Rosa Puig; el jefe
de Promoción de la Comunidad
Portuaria, Manuel Galán; el sales
manager, Carlos Mayol; y el de-
legado del Puerto en Madrid y la
zona centro, Miguel Ángel Palo-
mero. Como en la última edición,

el puerto compartirá stand con
Mercabarna, con quien ha unido
esfuerzos para dar a conocer los
servicios de ambas instalaciones
en el ámbito de los productos
frescos.

El puerto y el mercado mayo-
rista de Barcelona,   junto con las
navieras, “tienen una oferta lo-
gística integrada única en la re-
gión, con soluciones completas
de conectividad, suministro y dis-
tribución para cubrir las necesi-
dades de los clientes importado-
res y exportadores y los opera-
dores logísticos especializados

en productos frescos”, señalan
desde la autoridad portuaria.

En la feria se dará a conocer la
conectividad existente entre Bar-
celona y los principales merca-
dos españoles de distribución de
productos frescos -Mercabarna,
Mercazaragoza y Mercamadrid,
así como con uno de los princi-
pales mercados de Europa, el de
Saint Charles (Perpiñán), situado
190 kilómetros del enclave.

Entre los servicios que promo-
cionará el enclave en Fruit Attrac-
tion destacan las líneas de short
sea shipping (SSS), especial-

mente las que enlazan con el nor-
te de África, son básicas en el
transporte de frutas y verduras
hacia Europa, ya que suponen
una alternativa a la carretera, evi-
tando que un gran volumen de
camiones atraviese la Península
Ibérica.

Las líneas regulares marítimas
que enlazan con los principales
mercados emisores de fruta de
contratemporada también se
han modificado en los últimos
tiempos para mejorar el tiempo
de tránsito y ofrecer más com-
petitividad a los importadores. 

Las navieras han puesto en los
últimos meses nuevas líneas re-
gulares con África, centro y sur
América y, especialmente, con
el Golfo de México.

Barcelona se ha convertido en
un importante punto de entrada
de productos hortofrutícolas pro-
cedentes mayoritariamente de
Sudamérica, de África y de los
países de la ribera mediterránea,
así como punto de exportación
marítima hacia los países medi-
terráneos y los demás destinos
del mundo, como son el Medio
y Extremo Oriente.

El Puerto de Barcelona y Mercabarna unen sinergias en
Fruit Attraction para seducir al sector hortofrutícola

LOGÍSTICA • De nuevo, puerto y mercado central de distribución compartirán stand ofreciendo una oferta integrada

DP  BARCELONA

El grupo Ibertransit ha decidi-
do implantar el software de
gestión integral Suite Visual
Trans para optimizar los recur-
sos y mejorar sus procesos de
trabajo de la compañía, pu-
diendo ofrecer así el mejor ser-
vicio a sus clientes. 

La apuesta por la implanta-
ción de nuevas tecnologías en
todos los ámbitos de la empre-
sa, para conseguir el máximo
aprovechamiento de los recur-
sos del grupo, ha sido una
constante en Ibertransit
Worldwide Logistics. “Enfoca-
dos en el negocio productivo,
su objetivo es eliminar, con in-
tegraciones y automatismos,
todas aquellas tareas adminis-
trativas que no aportan valor al
negocio”, explican desde Vi-
sual Trans.

Juan Carlos Serrano, socio
fundador de Ibertransit, ha de-
cidido apostar por Visual Trans
como herramienta para la ges-
tión integral porque “necesi-
tábamos mejorar en varios as-
pectos de nuestra gestión”.
Serrano añade que “tras valo-
rar su solución y contrastar la
opinión de algunos de sus
clientes, que nos han transmi-
tido su plena confianza en el
producto y el servicio, hemos
apostado por la Suite Visual
Trans. Su capacidad y disposi-
ción para la integración con
las diferentes administracio-
nes y plataformas sectoriales
encajan perfectamente con
nuestra visión de crecimiento
para nuestro grupo empresa-
rial”. 

Ibertransit
implanta
la Suite Visual
Trans 
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El Puerto de Barcelona y el

Club del Transitario

Marítimo escenificaron

recientemente su estrecha

colaboración en un encuen-

tro protagonizado por el

subdirector general de

Estrategia y Comercial del

enclave, Santiago García-

Milà, quien se puso a dispo-

sición de los socios para

“optimizar la relación” entre

ambas entidades.

ELENA GARCÍA  BARCELONA

Durante la reunión, celebrada en
la sede del club, Santiago García-
Milà ratificó que el apoyo natural
del puerto son los transitarios,
colectivo al que el enclave
“debe, en interés propio, cuidar
y mimar”, explican desde el club.  

El subdirector general de Es-
trategia y Comercial del Puerto
de Barcelona respondía así al in-
terés mostrado por los socios del
Club del Transitario Marítimo por
optimizar las relaciones con el
enclave,”evitando desencuen-
tros y mal interpretaciones en al-
gunas iniciativas que, eventual-
mente, podrían o hayan podido
erosionar la imagen de los tran-
sitarios”. 

En la reunión, considerada
fructífera por los socios, se ha-
bló de temas tan diversos como
el Corredor Mediterráneo, su
desarrollo y las perspectivas de
futuro; los distintos modelos de
gestión y explotación de los
puertos existentes en Europa y
“el forcejeo entre las autorida-
des españolas y los principios de
autonomía de gestión comunita-

rios”, precisan desde la entidad.
En tanto que presidente de la

Organización Europea de Ports
(ESPO) y de la Asociación Inter-
nacional de Puertos (IAPH), San-
tiago García-Milà también expu-
so ante los transitarios el reco-
nocimiento internacional del
Puerto de Barcelona como mo-
tor de proyectos e iniciativas y
habló sobre el agravio compara-
tivo entre los puertos españoles
y los del norte de Europa, fruto
de los distintos criterios en apli-
cación de las normas comunita-
rias, así como de la posible alter-
nativa al Mediterráneo que po-
dría ser la ruta del Ártico para los
intercambios comerciales con
Extremo Oriente.

El presidente del Club del Tran-
sitario Marítimo, Emili Sanz, hizo
entrega a García-Milà de la me-
topa del club.

Puerto de Barcelona y Club del Transitario
Marítimo estrechan su colaboración

MARÍTIMO • García-Milà se pone a disposición de la entidad para “optimizar la relación”

Emili Sanz, presidente del Club del Transitario Marítimo, y Santiago García-
Milà, subdirector general de Estrategia y Comercial del Puerto de Barcelona.

El Club del Transitario Maríti-
mo ha incorporado a Mercè
Abelló, directora de Space
Cargo Services, como nueva
socia.  Abelló aporta su larga
experiencia en el mundo tran-
sitario, tras más de 25 años
de carrera profesional.
En la actualidad, el Club del
Transitario Marítimo cuenta
con 24 socios, todos ellos
con una amplia trayectoria en
el negocio transitario. Bajo el
impulso del actual presiden-
te, la entidad se ha converti-
do en un referente no solo
para las empresas transita-
rias, sino para el sector del

transporte marítimo, en ge-
neral por sus iniciativas y su

papel como foro de debate y
reflexión.

Mercè Abelló, nueva socia del Club del Transitario

Emili Sanz dio la bienvenida a Merce?Abelló como nueva socia del club.




