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LOGISTICA * La start-up espafiola ha experimentado en los tltimos meses crecimientos superiores al 190% en los envios en Catalufia

La plataforma Ontruck alcanza en Cataluna
mas de 1.000 cargas en el primer trimestre

DP BARCELONA

OnTruck convence al empresa-
riado catalan. La plataforma on-
line para el envio terrestre de
mercancias paletizadas supera
ya en Catalunalas 1.000 cargas
realizadas en su primer trimes-
tre. La compania, que aprove-
cha la conectividad permanen-
te de los transportistas a través
de sus smartphones para ganar
en flexibilidad y agilidad de res-
puesta, ha registrado en los ul-
timos meses crecimientos en
los servicios realizados superio-
res al 190%.

El éxito de Ontruck en un
mercado tan competitivo como
el logistico en Catalufa no se
entenderia sin labuenaacogida
realizada también por sus
transportistas, que han visto en
esta start-up una respuesta
efectiva a la sobrecapacidad

“Teniamos claro que
Cataluna era una region
clave en nuestro
desarrollo por la alta
concentracion
empresarial y por su

aperturaala
innovacion’, senala Inigo
Juantegui, CEO y
cofundador de OnTruck

del sector. Ademas, el hecho
de que la plataforma sea 100%
transparente mostrando desde
elinicio el precio final del envio,
asi como la garantia de cobro
para el transportista, han termi-
nado de convencer al sector
que ya supera los 1.000 trans-
portistas registrados y un cre-
cimiento del 200%.

“"Desde que la plataforma
echdé aandar en mayo de 2016
teniamos claro que Catalufia
eraunaregion clave en nuestro

Seguin la plataforma, los servicios de tltima milla para los transitarios del
Puerto de Barcelona también han supuesto un elemento fundamental en

estos resultados.

desarrollo por la alta concentra-
cion empresarial y por su aper-
turaalainnovacion”, sefala [fi-
go Juantegui, CEO y cofunda-
dor de OnTruck, quien ademas
ahade que sus servicios de Ul-
tima milla para los transitarios

del Puerto de Barcelona tam-
bién han supuesto un elemen-
to fundamental en estos resul-
tados.

Gracias a una aplicacion facil
de usar, flexible y con la posibi-
lidad de conocer el precio del

envio de forma inmediata, las
empresas son capaces de rea-
lizar cualquier clase de envio en
cuestion de minutos. De esta
manera se consigue un alto ni-
vel de satisfaccion del servicio
eliminando intermediarios y
costes anadidos, y garantizan-
do en todo momento los maxi-
mos esténdares de calidad.
OnTruck es una plataforma
online que conecta a empresas
que necesitan realizar envios
de mercancias paletizadas con
transportistas profesionales
aprovechando la conectividad
de sus smartphones. La em-
presa ofrece un servicio de ca-
lidad, econémico, sostenible y
rdpido, garantizando que, ya
sea para dentro de una hora o
cuando lo estime el cliente, el
camién estaré a la hora sefnala-
da tanto en la recogida como
en la entrega de la mercancia.
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Xabier Vidal habla de la reforma
de la estiba en la asamblea de CTM

DP BARCELONA

Xabier Vidal, presidente de la
Asociacién de Empresas Esti-
badoras, participé en la asam-
blea del mes de marzo del CTM
(asociacion Club del Transitario
Maritimo). En el encuentro se
analizo la problematica que se
estéa viviendo como consecuen-
cia de la propuesta de Real De-
creto -Ley de reforma de la es-
tiba, el fondo de la mismay la
situacion de la estiba en los

puertos espanoles, generé mul-
tiples preguntas asi como muy
interesantes reflexiones por
parte del invitado.

“Desde el CTM entende-
mos, que la solucion a la situa-
cién actual pasa por un negocia-
cion seria y profunda entre las
partes, a la cual se debe incor-
porar el gobierno, tal y como so-
licitan los representantes de los
estibadores y ANESCO. No es
un tema menor que se pueda
modificar por Decreto Ley, sin

Al finalizar el acto, y como recuerdo de su visita al CTM, se entregd una
metopa del Club a Xabier Vidal.

haber tenido una negociacion
previa con las partes implicadas
y sin el apoyo del resto de gru-
pos parlamentarios”, apunta-
ron desde el CTM, “creemos
que existe un margen de ma-

niobra lo suficientemente am-
plio como para llegar a acuer-
dos, y este deberia ser el obje-
tivo de las partes implicadas, in-
cluido el Gobierno a través del
Ministerio de Fomento”.

Las consecuencias de no
desarrollar dicha negociacién
“pueden ser tremendamente
perjudiciales para nuestro sec-
tory para el conjunto de la eco-
nomia del pais. Debe por lo tan-
to prevalecer el interés comun,
por encima de los intereses es-
pecificos de cualquiera de los
sectores en conflicto”, subra-
yaron las mismas fuentes.

ElI CTM invita a las asociacio-
nes representantes del sector,
a manifestar una posiciéon uni-
taria frente a la situacién actual,
defendiendo la necesidad de
una negociacion y advirtiendo
del dafo que un conflicto puede
provocar.



